[T-Experten fiir Zahndrzte

UNTERNEHMEN IM GESPRACH Pfungstddter Visionmaxx GmbH hat sich auf die Dentalwelt spezialisiert

VON BETTINA PFEFFERMANN

Auch vor Zahnarztpraxen
macht die Digitalisierung nicht
halt. Die Pfungstddter Vision-
maxx GmbH hat sich mit ihrem
IT-Angebot der Dentalwelt ver-
schrieben und fahrt dabei seit
nunmehr zehn Jahren einen
Erfolgskurs.

Zahnarzt, das ist fiir viele der
Albtraum schlechthin: stechen-
der Geruch, Bohrergerdusche,
Schmerz. Doch im Praxisalltag
hat sich in Zeiten der Digitalisie-
rung viel gedndert, auch zum
Wohle des Patienten. Monitore,
intra-orale Kamera, 3D-Bilder
vom Rontgen sind mittlerweile
angesagt. Das steigert nicht nur
die Behandlungsqualitdt und die
Diagnose-Moglichkeiten, son-
dern auch die Anforderungen an
~ dieIT. Und hier kommt die Pfung-
stadter Visionmaxx GmbH ins
Spiel. Rund 600 Zahnarzt-Praxen
deutschlandweit betreut das im
Oktober 2004 von Steffen Konrad
(35) und Jens Schlerf (35) ge-
griindete Unterrehmen inzwi-
schen. Der IT-Dienstleister kiim-
mert sich dabei um das komplet-
te Programm - vom Aufstellen
der Computer und Bildschirme
bis zum Installieren und Anpas-
sen der Praxis-Software.

»Aktuelles Thema ist die Hy-
giene-Dokumentation“, berich-
tet Visionmaxx-Geschdftsfiihrer
Jens Schlerf. Er spielt auf die Um-
setzung von Richtlinien des Ro-
bert-Koch-Instituts an. Auch die
papierlose Praxis gewinnt an Be-
deutung, ergdnzt Mit-Geschafts-
fithrer Steffen Konrad. Bereits die
Hilfte der Zahnarztpraxen habe
keine Karteikarten mehr. Auch
die Online-Abrechnung sei mitt-
lerweile Pflicht. So sind die bei-
den Geschaftsfiihrer auch zuver-
sichtlich, dass es auf dem deut-
schen Markt der Dentalpraxen
noch einiges zu beackern gilt. Sie
arbeiten dabei mit einem der gro-
Ren deutschen Depots, Dental
Bauer in Tiibingen, und mit dem
Bensheimer Weltmarktfiihrer in
Sachen Dentaltechnik, Sirona,
zusammen.

,Wir konzentrieren uns auf
das, was wirkonnen“, so Konrad.
Rund 80 000 zahnmedizinische
Praxen gebe es alleine in
Deutschland: ,Da ist genug Po-
tenzial.“ Zumal die Halfte der
Kunden auch gleich Wartungs-
vertrige mit den Pfungstddtern

.,

Vor der neuén Firmenzentrale in Pfungstadt stehen die Visionmaxx-Geschaftsfiihrer Jens Schlerf (links) und Steffen Konrad. *FOTO: KARL-HEINZ BARTL

abschliefit. Das heifdt, dass sich
Visionmaxx auch weiterhin um
die EDV-Anlage kiimmert sowie
um die Schulung der Praxis-Mit-
arbeiter. Softwarelosungen wiir-
den individuell zugeschneidert
auf die Bediirfnisse des Arztes.
Ist einmal ein Praxis-Monitor ka-
putt, reisen Service-Techniker
von Visionmaxx an und tau-
schen das Gerdt flugs aus. Die
Mitarbeiter starten neben der
Zentrale in Pfungstadt auch von
Biiros in Stuttgart, Niirnberg und
Giitersloh aus. Weitere Standorte
in Bremen und Dresden seien ge-
plant.

Schiilerwettbewerb
als Ansporn

Und wie kommt man dazu, fiir
die Dentalmediziner-Branche ta-
tig zu werden? ,Zufall“, lautet
die Antwort der Firmengriinder.
Der Vater eines Freundes sei
Zahnarzt, so seimanlangsamins
Geschift gekommen. Dass die
beiden Ingenieure, die zusam-
men Abitur an der Weiterstadter
Albrecht-Diirer-Schule machten,
Uberzeugungsarbeit leisten kon-
nen, haben sie schonin der Ober-
stufe bewiesen. 1997/98 nah-
men sie an einem von der Zeit-
schrift ,,Focus“ und den Konzer-

nen Nokia und Philips gespon-
serten Wettbewerb ,Schule
machtZukunft“ teilund belegten
unter 1200 Schiilern den zweiten
Platz. Ihre Multi-Media-Prdsen-
tations-CD zum Thema ,,interak-
tives Firmenportrat“ iiberzeugte
die Jury. Lohn der Arbeit: Die
Teenager reisten nach Finnland
und nach Kalifornien.

,Der Erfolg war uns Ansporn,
dass wir etwas erreichen kon-
nen*“, sagt Konrad riickblickend.
Bereits wahrend ihres Studiums
arbeiteten die beiden daran, In-
ternet-Seiten zu erstellen. Fiir ih-
ren ersten Kunden, die Weiter-
stadter Lynx Technik AG, iiber-
nahmen sie den kompletten
IT-Support. Fiir zehn Jahre er-
folgreiche Zusammenarbeit gab
es jlingst von Lynx einen kleinen
Pokal. Der steht im Bespre-
chungszimmer neben der Sieger-
CD.

2014 sei ein Bombenjahr ge-
wesen, heifdt es. Ein Grund dafiir:
das Auslaufen der Windows-XP-
Software von Microsoft. Uber
drei Millionen Euro Umsatz wa-
ren deshalb fiir 2014 angepeilt.
Im Vorjahr wurden 2,4 Millionen
Euro erlost. Und dies mit wirt-
schaftlichem Erfolg, wie der schi-
cke Neubau des Unternehmens
im Pfungstddter Figline-Valdar-

no-Ring beweist. Im Oktober
wurde das neue Quartier bezo-
gen. 600 Quadratmeter Biirofla-
che auf zwei Etagen, dazu aus-
reichend Lagerraum im Erdge-
schoss sollten erst einmal rei-
chen, heifdt es. Insgesamt 24 Mit-
arbeiter beschaftigt Visionmaxx
inzwischen, davon sechs Auszu-
bildende. Zwei angehende Fach-
informatiker werden auch in die-
sem Jahr wieder gesucht.

Rund neun Kilometer Kabel
haben die Mitarbeiter im neuen
Hauptquartier selbst verlegt. Das
superschnelle Netz im Haus -
zwei Internetanschliisse mit je
150 000 kbit/s - war auch ein
wesentlicher Grund fiir den Um-
zug von Griesheim nach Pfung-
stadt. ,Die Stadt Pfungstadt hat
uns eine schnelle Internetanbin-
dung garantiert®, stellt Schlerf
hierzu fest. Denn da Visionmaxx
auch Serverrdume fiir Kunden
unterhalt, ist eine schnelle Da-
tenverbindung Grundvorausset-
zung fiir das Geschaft, fiigt der
Elektro-Ingenieur an.

Eine zentrale Steuereinheitim
Flur des Obergeschosses steuert
nicht nur die Heizung und die
Alarmanlage, sondern auch das
komplette Licht im Gebdude.
Und zeigt zugleich, wo die Zu-
kunft des Unternehmens aufier-

dem liegt - Stichwort Gebdude-
Automatisierung. ,Hier wollen
wir zeigen, was wir konnen®,
stellt Schlerf stolz fest. Fiir ein
Unternehmen der IT-Branche ist
die eigene Firmenzentrale natiir-
lich auch ein Vorzeigeobjekt. Ge-
sagt, getan - und mit einem Fin-
gerwisch leuchten alle Lampen
im Flur.

Visionmaxx GmbH

Branche: IT
Dienstleistung: EDV-Sys-
temhaus fiir die Dental-
welt, komplette System-
wartungen, Erstellen von
Internetauftritten, Errich-
tung von EDV-Netzwerken,
Datensicherheit, Energie-
management

Standorte: Pfungstadt
(Zentrale), Stuttgart,
Ntrnberg und Gtersloh
Umsatz: 2,4 Millionen Eu-
ro (2013)
Geschéftsfiihrer: Steffen
Konrad und Jens Schlerf
Griindung: 2004
Mitarbeiter: 24, davon
sechs Auszubildende
Kunden: Lynx Technik AG,
Zahnérzte u.a.
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